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Bootcamp 

Skizziere diese drei potenziellen Kund*innen kurz und überlege dir, welchen
Nutzen du für sie schaffst.

Übertrage diese Informationen direkt in dein
Geschäftsmodell in den Abschnitt “Nutzen”.

Tipp:  Mit Nutzen
ist nicht dein

Angebot gemeint,
sondern womit du
deine Kund*innen

begeistern
kannst.

Nutzen
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